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PERFIL 

Estratega de Preventa y Desarrollo de Negocios Tecnológicos con amplia experiencia integrando negocio, estrategia, 
tecnología y personas para transformar oportunidades B2B y B2G de alta complejidad en soluciones de alto impacto. 
Reconocido por liderar procesos de estructuración de soluciones tecnológicas, desarrollo de negocios y gestión de 
oportunidades estratégicas, articulando equipos multidisciplinarios para impulsar el crecimiento rentable y fortalecer 
relaciones de largo plazo con clientes y aliados. Orientado a convertir desafíos tecnológicos en propuestas comerciales de 
valor que aceleran la toma de decisiones, el crecimiento rentable y generan ventajas competitivas para el negocio. 

COMPETENCIAS CLAVE 

Desarrollo de Negocios | Preventa Estratégica | Venta Consultiva B2B/B2G | Diseño y Estructuración de Soluciones 
Tecnológicas | Arquitectura de Soluciones | Gestión de Licitaciones (RFP/RFI) | Modelamiento Financiero y Pricing | Gestión 
de Portafolio y Roadmap | Transformación Digital | Integración Tecnológica | Desarrollo de Software | Inteligencia Artificial y 
Analítica de Datos | Cloud Computing | Ciberseguridad | IoT | Smart Cities | Gestión de Alianzas Estratégicas | Gestión de 
Stakeholders | Planeación Estratégica | Negociación | Comunicación Ejecutiva | Liderazgo de Equipos Multidisciplinarios | 
Gestión del Cambio | Evaluación Financiera de Proyectos y Soluciones Tech 

EXPERIENCIA PROFESIONAL 

Gerente de Preventa | inteia S.A.S. – Grupo ISA  
feb. 2022 – may. 2026 • Bogotá, Colombia 

• Desarrollé la estrategia de preventa para estructurar soluciones de IA, analítica, software y Ciudades/Territorios 
Inteligentes, integrando requerimientos funcionales, arquitectura, costos, riesgos y viabilidad comercial para 
oportunidades B2B y B2G. 

• Articulé células multidisciplinarias con equipos comerciales, técnicos, financieros, legales, operaciones y aliados en el 
territorio colombiano, fortaleciendo la calidad y trazabilidad de propuestas de alta complejidad. 

• Impulsé iniciativas de innovación y posicionamiento como Embajador de Marca y miembro de los comités de IA, TI y 
Editorial; contribuí a la conversación estratégica sobre soluciones digitales de impacto nacional. 

• Acompañé a los equipos comerciales en los procesos y estrategia de negociación con clientes B2B y B2G. 

• Representé la propuesta de valor ante clientes, proveedores y fabricantes, traduciendo tecnologías complejas en casos de 
uso, modelos sostenibles y conversaciones ejecutivas orientadas a decisión. 

• Diseñé la metodología IA de estructuración ágil de soluciones para oportunidades de negocio B2B y B2G. 

• Estandaricé el proceso de gestión preventa ISO 9001. 

• Logré una tasa de conversación de ofertas del 30% de las oportunidades dimensionadas. 

• Impulsé durante cuatro años consecutivos el cumplimiento sostenido de más del 90 % de las metas comerciales anuales. 

• Lideré la estrategia preventa y acompañé la negociación comercial del proyecto CADE (Centro Autónomo de Despacho 
Energético de Ecopetrol): uno de los proyectos estratégicos al 2030 de Gestión Energética de Colombia. 

Consultor y Arquitecto de Soluciones Senior | Carvajal Tecnología y Servicios S.A.S.  
abr. 2019 – ene. 2022 • Bogotá, Colombia 

• Estructuré ofertas públicas y privadas para soluciones de Ciberseguridad, Smart Cities, Analítica, Software, Outsourcing TI, 
Conectividad, ITS, Interoperabilidad e IoT, alineando alcance, costos, aliados y rentabilidad. 

• Definí la estrategia, modelo de negocio y hoja de ruta de soluciones Smart Cities en Colombia, conectando necesidades 
de territorio con capacidades tecnológicas y servicios conexos. 

• Estructuré las capacidades técnicas, el modelo de negocio y el portafolio de servicios y soluciones de la Dirección de 
Ciberseguridad de la mano de fabricantes y aliados tecnológicos. 

• Negocié y evalué proveedores, fabricantes y aliados idóneos para fortalecer propuestas integradas y mitigar riesgos 
técnicos, financieros y operativos en procesos de licitación. 

• Lideré la estructuración de soluciones de integración tecnológica de proyectos de impacto nacional por más 600 mil 
millones de pesos. 



• Gestioné equipos comerciales, preventa, arquitectos de soluciones y clientes distribuidos geográficamente en LATAM. 

Gerente de Soluciones Empresariales | Avantel S.A.S. 
ago. 2013 – abr. 2019 • Bogotá, Colombia 

• Dirigí las áreas de Producto, Preventa, Arquitectura de Soluciones y Operaciones; lideré y desarrollé un equipo ingenieros 
especializados que apoyaba la fuerza comercial nacional en segmentos B2B y B2G. 

• Gestioné un portafolio de 13 soluciones empresariales —aplicaciones móviles, tracking, M2M, seguridad ciudadana, PTT 
e IoT— con facturación mensual de COP 1.500 millones y presupuesto anual de COP 4.000 millones. 

• Incrementé el revenue de soluciones móviles 152% en 2016 mediante estrategia de producto, preventa y lanzamiento al 
mercado; habilité más de 12.000 líneas AVL (Tracking y gestión de flotas) y 20.000 licencias de aplicaciones móviles B2B y 
B2G. 

• Optimicé el modelo de pricing, casos de negocio, descuentos especiales, negociaciones internas, roadmap de los 
productos digitales 

• Definí e implementé la estrategia de acompañamiento y entrenamiento comercial continuo del equipo comercial 
estratégico y de los canales comerciales, posventa y soporte, fortaleciendo el ciclo integral desde la venta hasta la 
operación. 

• Dirigí el relacionamiento comercial y técnico de 12 proveedores nacionales y fabricantes internacionales que garantizaban 
la estabilidad y posicionamiento en el mercado de los productos digitales. 

Arquitecto de Soluciones Smart Cities — Carvajal Tecnología y Servicios S.A.S., mar. 2017 - abr. 2019, Bogotá 
Jefe de Producto de Aplicaciones Móviles — Avantel, jul. 2015 - feb. 2017, Bogotá 
Líder Preventa de Soluciones — Avantel, ago. 2013 - jul. 2015, Bogotá 
Docente Universitario — Universidad Colegio Mayor de Cundinamarca, jul. 2012 - jul. 2018, Bogotá 
Consultor de Empresas Startups — SENA, feb. 2012 - ago. 2013, feb. 2012 - ago. 2013, Bogotá 
Jefe de la Unidad de Sistemas — Empresa de Acueducto y Alcantarillado de Villavicencio EAAV E.S.P, abr. 2010 - dic. 2011  
CEO Fundador — FireSoft (Startup financiada por Colciencias), feb. 2006 - abr. 2010, Villavicencio, Meta 
Cofundador — ParqueSoft Meta y Amazorinoquía, feb. 2006 - feb. 2009, Villavicencio, Meta 

EDUCACIÓN PROFESIONAL  

• Ingeniero de Sistemas — Universidad de los Llanos, 2005 

• Especialización en Administración de Negocios — Universidad de los Llanos, 2009 

• Maestría en Dirección Estratégica — Universidad Internacional Iberoamericana - UNIB, 2021 

• Especialización en Gestión de Tecnologías de la Información — UNINI, 2023 

• Especialización en Big Data — UNIMINUTO, 2026 

CERTIFICADOS / DIPLOMADOS 

• Minería de Datos para el Comercio Electrónico — Universidad EAN, 2021 

• Liderazgo y Estrategia de Ciberseguridad — Florida International University (FIU), USA, 2021 

• Programme in Cybersecurity — United Nations Institute for Training and Research (UNITAR), USA, 2021 

• HP Certified – Endpoint Security [2020] vILT — HP, 2021 

• Gestión de Proyectos de Smart City — Universidad de Salamanca, España, 2022 

• Programa Ejecutivo en Smart Cities: Ciudades Inteligentemente Sostenibles — Universidad Austral, Argentina, 2023 

• Leading Digital Transformation — MIT Professional Education, 2024 

• Transformación Digital en la Industria 4.0 — Universidad de los Llanos, 2024 

• Programa de Transformación y Liderazgo con Impacto Medible — ESIC Business & Marketing School, Medellín, 2024 

IDIOMAS 

Español – Nativo (C2 -100%) | Inglés – Técnico (B1) 

HERRAMIENTAS DE PRODUCTIVIDAD 

• Análisis de Datos: SQL | Python | Power BI | DAX 

• Metodologías y Marcos de Trabajo: BPMN | CRISP-DM | DAMA | Scrum | PMI 

• Plataformas de Productividad y Desarrollo: Microsoft 365 | Google Workspace | SharePoint | VS Code | Cursor | 
draw.io | Excalidraw | Freeplane 

• Inteligencia Artificial Generativa: Microsoft Copilot 365 | ChatGPT Work | Claude | Gemini | Google AI Studio | 
Perplexity | NotebookLM | Manus | Gamma | Napkin AI | Grok | Kling AI | Meta AI | Suno 


